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ESIBE, Escuela Iberoamericana de Postgrado colabora
estrechamente con la Universidad del Norte con el objetivo
de democratizar el acceso a la educacién y apostar por la
implementacion de la tecnologia en el sector educativo.
Para cumplir con esta mision, ambas entidades auinan sus
conocimientosy metodologias de ensefianza, logrando asi
una formacion internacional y diferenciadora.

Esta suma de saberes hace que el proceso educativo se
enrigquezca y ofrezca al alumnado una oferta variada, plural
y de alta calidad. La formacion aborda materias desde un
enfoque técnico y practico, buscando contribuir al desarrollo
de las capacidadesy actitudes necesarias para el desempe-
Ao profesional.
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Escuela Iberoamericana de Formacion en linea.

ESIBE nace con la mision de crear un punto de
encuentro entre Europa y América. Desde hace mas
de 18 afios trabaja para cumplir con este reto, teniendo
como finalidad potenciar el futuro empresarial de

los profesionales de ambos continentes a través

de programas de master, masters oficiales, master
universitarios y maestrias.

ESIBE cuenta con Eurocinnova e INESEM como
entidades educativas de formacion online
colaboradoras, trabajando unidas para brindar nuevas
oportunidades a sus estudiantes. Gracias al trabajo
conjunto de estas instituciones, se ha conseguido llevar
un modelo pedagdgico Unico a miles de estudiantes

vy se han trazado alianzas estratégicas con diferentes
universidades de prestigio.

ESIBE se sirve de la Metodologia Active, una forma

de adquirir conocimientos diferente que prima el
aprendizaje personalizado atendiendo al contexto del
estudiante, a sus objetivos y a su ritmo de aprendizaje.
Para conseguir ofrecer esta forma particular de
aprender, la entidad educativa se sirve de la Inteligencia
Artificial y de los Ultimos avances tecnoldgicos.

ESIBE apuesta por ofrecer a su alumnado una
formacion de calidad sin barreras fisicas, aprendiendo
100 % online, de forma flexible y adaptada a las
necesidades e inquietudes del alumnado.

iAprende disfrutando de una experiencia que se
adapta a ti!
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VALORES
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Los valores sobre los que se asienta Euroinnova son:

Accesibilidad
Somos cercanos y comprensivos, trabajamos para que todas
las personas tengan oportunidad de seguir formandose.

Honestidad

Somos claros y transparentes, nuestras acciones tienen como
ultimo objetivo que el alumnado consiga sus objetivos, sin
sorpresas.

Practicidad
Formacion practica que suponga un aprendizaje significativo.
Nos esforzamos en ofrecer una metodologia practica.

Empatia
Somos inspiracionales y trabajamos para entender al alumno
y brindarle asi un servicio pensado pory para él.

A dia de hoy, han pasado por nuestras aulas mas de 300.000 alumnos
provenientes de los cinco continentes. Euroinnova es actualmente una
de las empresas con mayor indice de crecimiento y proyeccién en el
panorama internacional.

Nuestro portfolio se compone de cursos online, cursos homologados,
baremables en oposiciones y formacion superior de postgrado y master.
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Maestria en Comercio Exterior

DURACION
1500 horas

MODALIDAD
Semipresencial

ACOMPANAMIENTO PERSONALIZADO

TITULACION

Titulaciéon de Maestria en Comercio Exterior con 1500 horas
expedida por ESIBE (ESCUELA IBEROAMERICANA DE

ESIBE

©
POSTGRAD O) . ESIBE Ew?‘ola ‘lbo‘roamulcana d.‘ Pos‘t‘?gradc

NOMBRE DEL ALUMNO/A

Accién Formativa
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DESCRIPCION

7

El comercio exterior para una empresa presenta numerosas variables que resulta imposible
de controlar si no se cuenta con una formacién adecuada. La Maestria en Comercio Exterior
te ayudara a analizar el comercio internacional, profundizando en la normativay los
acuerdos internacionales que rigen el comercio mundial, se insistird en el estudio de las
principales modalidades contractuales y de financiacién aplicables, se estudiaran las técnicas
necesarias para gestionar y analizar los riesgos financieros, y determinar la modalidad de
financiacion o inversion que mas se adapta a las necesidades de la empresa, asi como la
organizacion logistica.

OBJETIVOS

e Conocer aspectos fundamentales del comercio internacional.

 Realizary controlar la gestiéon administrativa en las operaciones de importacion
/exportaciéon de mercancias.

 Gestionar las operaciones de financiacion para transacciones internacionales de

mercancias y servicios.

Gestionar las operaciones de cobro y pago en las transacciones internacionales.

Adquirir los fundamentos metodoldgicos necesarios para una administracion eficaz de

la Cadena de Suministro.

Intervenir eficazmente en la contratacién internacional entre empresas.

Conseguir la eficacia de la empresa con una adecuada adopciéon de decisiones 'y

disminucién de riesgos.

A QUIEN VA DIRIGIDO

La Maestria en Comercio Exterior estd dirigido tanto a titulados universitarios como a
profesionales interesados en ampliar su formacién en el dmbito del comercio exterior de las
empresas. Se recomiendan conocimientos previos relacionados con la administraciéon de
empresas ya que esta materia estd muy relacionada con el proceso del comercio
internacional.

PARA QUE TE PREPARA

. AENOR | AENOR ..
www.euroinnova.do {IQNET
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La Maestria en Comercio Exterior te otorgara los conocimientos necesarios para intervenir
en la gestion comercial internacional de cualquier de empresa. Adquiriras la capacidad que
gestionar y organizar las operaciones de comercio exterior relacionas con la compraventa de
bienes y servicios, el desarrollo de operaciones de financiacién, andlisis y determinacién de
los riesgos, asi como otros conocimientos claves en los procesos de negociacion.
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Programa Formativo

MODULO 1. INTRODUCCION AL COMERCIO EXTERIOR

UNIDAD DIDACTICA 1. INTRODUCCION AL COMERCIO INTERNACIONAL

Introduccion

Recorrido histérico

Ventajas del Comercio Internacional

Operaciones del Comercio Internacional

Elementos que componen el Comercio Internacional

mhwnNn-=

UNIDAD DIDACTICA 2. SUJETOS DEL COMERCIO INTERNACIONAL

Introduccion

El empresario individual y el ejercicio del comercio internacional
El empresario social

Las sociedades en latinoamerica

Cooperacién y concentracién entre sociedades

Incidencias en el derecho comunitario

oaukwn-=

UNIDAD DIDACTICA 3. ORGANIZACIONES INTERNACIONALES PARTICIPANTES EN EL
COMERCIO INTERNACIONAL

1. Las organizaciones internacionales
2. Los organismos especializados de las Naciones Unidas
3. Organizaciones Internacionales de &mbito regional

UNIDAD DIDACTICA 4. LA CONTRATACION INTERNACIONAL

La contratacién internacional

Los principios sobre los contratos internacionales

Concepto, elementos y clasificacion del contrato internacional
Formacion del contrato

Cumplimiento del contrato

Clausulas contractuales

oukhwnNn-=

UNIDAD DIDACTICA 5. DETERMINACION DEL REGIMEN JURIDICO

Introduccion

Ley aplicable al contrato internacional

El Convenio de Roma de 1980y el Reglamento de Roma |

La Ley reguladora del contrato internacional al amparo del Reglamento de Roma |
Accion de las normas imperativas

mhwnNn-=

www.euroinnova.do



https://www.escuelaiberoamericana.com/maestria-en-comercio-exterior
https://www.escuelaiberoamericana.com/maestria-en-comercio-exterior/#solicitarinfo

fe[1) EUROINNOVA

? Es I B E mEron

IBEROAMERICANA B/ INTERNATIONAL ONLINE EDUCATION
e DE POSTGRADO QY
Maestria en Comercio Exterior AT @A X1 L ERV] S Solicita informacion gratis

UNIDAD DIDACTICA 6. COMPRAVENTA INTERNACIONAL

A

La compraventa internacional

Libertades comunitarias: la libre circulacién de mercancias

La Lex Mercatoria

La Convencion de Viena de 1980 aplicada a la compraventa internacional
Los INCOTERMS

AN =

UNIDAD DIDACTICA 7. BIENES INMATERIALES Y DERECHO DE LA COMPETENCIA

1. Propiedad industrial

2. Propiedad intelectual

3. Competencia desleal

4. Derecho de defensa de la competencia

UNIDAD DIDACTICA 8. DISTINTAS MODALIDADES DE CONTRATO

1. Contratos de intermediacién comercial
2. Eltransporte internacional

3. Contratos de financiacion

4. Contratos de seguros

UNIDAD DIDACTICA 9. VIAS DE SOLUCION DE CONTROVERSIAS

1. Controversias en el ambito del comercio internacional
2. Vias de jurisdiccién estatal

3. Elarbitraje internacional

4. Compatibilidad entre arbitraje y la via judicial

MODULO 2. INFORMACION Y GESTION OPERATIVA DE LA
COMPRAVENTA INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. BARRERAS Y OBSTACULOS A LOS INTERCAMBIOS COMERCIALES
INTERNACIONALES

1. Barreras arancelarias
2. Barreras no arancelarias
3. Medidas de defensa comercial

UNIDAD DIDACTICA 2. FUENTES DE INFORMACION EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Informacion de comercio internacional

2. Canalesy fuentes de informacion en el comercio internacional
3. Buscadores y bases de datos online en el comercio internacional
4. Gestion de la informacion de comercio internacional:

www.euroinnova.do
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UNIDAD DIDACTICA 3. BUSQUEDA Y GESTION DE CLIENTES Y PROVEEDORES EN COMERCIO
INTERNACIONAL

A

Localizacion y busqueda de clientes/proveedores internacionales
Clasificacion de los clientes/proveedores y criterios de organizacion
Tipos de archivos de los clientes/proveedores

Confeccion de fichas y bases de datos de clientes y proveedores
Control de clientes/proveedores internacionales:

Creacion de sistema de alertas de nuevos clientes/proveedores
Reclamaciones en las operaciones de compraventa internacional

NouhkhwnN-=

UNIDAD DIDACTICA 4. CONDICIONES DE LA COMPRAVENTA INTERNACIONAL

1. Operaciones de compraventa internacional

2. Clausulas generales del contrato de compraventa internacional

3. Condiciones de entrega en el comercio internacional, INCOTERMS
4. Interpretacién practica de cada INCOTERM

UNIDAD DIDACTICA 5. ELABORACION DE OFERTAS EN COMERCIO INTERNACIONAL

Proceso comercial en las operaciones de compraventa internacional
Oferta internacional

Elementos de la tarifa de precios:

Presentacion de la tarifa:

PN =

UNIDAD DIDACTICA 6. GESTION DE PEDIDOS Y FACTURACION EN EL COMERCIO
INTERNACIONAL

Proceso documental de la operacion comercial
Orden de pedido:

Preparacion del pedido. Lista de contenido
Factura proforma

Factura comercial

RN =

UNIDAD DIDACTICA 7. APLICACIONES INFORMATICAS EN LA GESTION ADMINISTRATIVA
DEL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Aplicaciones generales, funcion y utilidades
2. Aplicaciones especificas: descripcion, funciones y utilizacion

MODULO 3. GESTION ADUANERA DEL COMERCIO
INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. EL SISTEMA ADUANERO Y LA NORMATIVA DE COMERCIO
INTERNACIONAL

1. Conceptoy funcién de las aduanas
2. Territorio aduanero. Territorio Aduanero Comunitario

www.euroinnova.do
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3. Operadores

4. Mercancias comunitarias y no comunitarias
5. Derecho Aduanero

6. Regimenes comerciales y administrativos:

fe[1) EUROINNOVA
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UNIDAD DIDACTICA 2. CLASIFICACION ARANCELARIA DE LAS MERCANCIAS

1. La tarifa aduanera
2. La nomenclatura
3. Arancel Integrado Comunitario. TARIC

UNIDAD DIDACTICA 3. ATRIBUCION DEL ORIGEN DE LAS MERCANCIAS

1. Concepto de origen en el Cédigo Aduanero Comunitario
2. Criterios de atribucién del origen en la Unién Europea
3. Documentos

UNIDAD DIDACTICA 4. CALCULO Y DECLARACION DEL VALOR EN ADUANA DE LAS
MERCANCIAS

Concepto de valor en aduana

Condicionantes al valor en aduana de las mercancias
Métodos de valoracion

Calculo del valor en aduana en importaciones por via aérea
Documentos de declaracion de valor en aduana

AN =

UNIDAD DIDACTICA 5. IDENTIFICACION Y PROCEDIMIENTO DE LOS DESTINOS ADUANEROS

Importacién. Despacho a libre practica

Despacho a consumo

Exportacion

Regimenes econémicos y/o suspensivos: concepto, concesiéon y funcionamiento
Transito: concepto, regulacién legal y funcionamiento

Depésitos y zonas francas

Reexportacién, destruccién y abandono de las mercancias

NouhkhwnNn-=

UNIDAD DIDACTICA 6. LA DEUDA ADUANERA

1. Composicion

2. Normativa aplicable

3. Exigibilidad de la deuda aduanera

4. Contracciony extincién de la deuda aduanera

UNIDAD DIDACTICA 7. GESTION DE DOCUMENTOS ADUANEROS

1. Documentos solicitados en aduana

2. Presentacién

3. Rectificacion e invalidacion de declaraciones
4. Comprobacion de las declaraciones

www.euroinnova.do
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5. Sistema estadistico, INTRASTAT
6. Aplicacién de Internet y del sistema de transmision electrénica de datos

MODULO 4. EL SEGURO DE MERCANCIAS EN COMERCIO
INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. ASPECTOS BASICOS DEL SEGURO EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

A

Conceptos: seguro, franquicia, prima, sobreprima, extorno, reaseguro, coaseguro
Clasificacion de los seguros en operaciones de comercio internacional

Fases del seguro: riesgo, siniestro, dafno

Elementos intervinientes en el contrato de seguro

Derechos y obligaciones de las partes

Tipos de poélizas

Duracion de cobertura de la péliza: principio y fin de la operacién

Nounbkhwn =

UNIDAD DIDACTICA 2. PARTICULARIDADES DEL SEGURO SEGUN EL MEDIO DE
TRANSPORTE

Transporte por carretera

Transporte por ferrocarril

Transporte aéreo

Transporte maritimo

Seguro y garantia de contenedores: carta de garantia

nhwnN =

UNIDAD DIDACTICA 3. TRAMITACION Y LIQUIDACION DE SINIESTROS

Procedimiento de tramitacion

Liquidacion de siniestros

Tramitacion y gestién a través de Internet y de otros medios tecnolégicos
Previsiones a tomar en caso de siniestro

Clausula de eximicion de responsabilidad al transportista

MODULO 5. ANALISIS DE RIESGOS Y MEDIOS DE COBERTURA
EN LAS OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. ORGANIZACION DEL MERCADO DE DIVISAS

RARE I o e

1. Conceptoy funcién del mercado de divisas

2. Funcionamiento del mercado de divisas y operaciones mas comunes

3. Referencias normativas sobre operaciones de compraventa de divisas y transacciones
con el exterior

4. Eltipo de cambio

5. Eltipo de interés de la divisa

www.euroinnova.do
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UNIDAD DIDACTICA 2. ANALISIS DEL RIESGO DE CAMBIO E INTERES EN OPERACIONES DE
COMERCIO INTERNACIONAL Y SU COBERTURA

A

El riesgo de cambio

El Seguro de cambio

Opciones sobre divisas

Futuros sobre divisas

Otros instrumentos de cobertura: Cuentas en divisas. Otros

El riesgo de interés. Cobertura

Utilizacion de herramientas informaticas de tramitacién y gestién integrada de riesgos
de cambio e interés

NouhkhwnN-=

UNIDAD DIDACTICA 3. OTROS RIESGOS EN OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL
Y SU COBERTURA

Tipos de riesgo

Seguro de crédito a la exportacion

Factoring como instrumento de cobertura de riesgos

Forfaiting como instrumento de cobertura de riesgos

Aplicaciones informaticas de tramitacion y gestién integrada de riesgos

MODULO 6. MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES

UNIDAD DIDACTICA 1. FACTORES ECONOMICOS Y LEGALES DE LOS MEDIOS DE COBRO Y
PAGO EN OPERACIONES COMERCIALES

RARE I o e

1. Obligaciones de las partes en la compraventa internacional

2. Condiciones de pago

3. Relacién entre forma de pago y condiciones de entrega de la mercancia (INCOTERMS)
4. Regulacién de los medios de pago internacionales

UNIDAD DIDACTICA 2. GESTION DE LOS DOCUMENTOS E INTERVENCION DE LAS
ENTIDADES FINANCIERAS

1. El papel de los bancos en los medios de cobro y pago

2. Tipos de documentos: emisién, cumplimentacion y legalizacion en su caso
3. Diferentes funciones y compromisos de las entidades segin medio de pago
4. Gestién de la documentacion para el cobro/pago con clientes/proveedores

UNIDAD DIDACTICA 3. SELECCION DEL MEDIO DE PAGO Y COBRO INTERNACIONAL

1. Factores a considerar en la eleccién:
2. Motivos de la eleccion

UNIDAD DIDACTICA 4. CLASIFICACION DE LOS MEDIOS DE COBRO Y PAGO

1. Clasificacién en Funcién de:
2. Cheque bancario

www.euroinnova.do
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3. Orden de pago simple
4. Orden de pago documentaria

fe[1) EUROINNOVA
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UNIDAD DIDACTICA 5. LA REMESA EN LAS OPERACIONES DE COMPRAVENTA
INTERNACIONALES

1. Concepto
2. Remesa simple
3. Remesa documentaria

UNIDAD DIDACTICA 6. EL CREDITO DOCUMENTARIO EN LAS OPERACIONES DE COMERCIO
INTERNACIONAL

Concepto e importancia del crédito documentario

Partes que intervienen

Principales tipos de crédito documentario:

La carta de crédito

Operativa del crédito documentario. Esquema de funcionamiento
Potenciales riesgos del crédito documentario

Ventajas

Inconvenientes

Coste

10. Relacion entrega de la mercancia-pago

11. Las fechas en los créditos documentarios

12. Documentacién requerida por la entidad financiera

13. Normativa. Reglas y Usos Uniformes de la CAmara de Comercio Internacional

N kWM =

e

UNIDAD DIDACTICA 7. AVALES Y GARANTIAS EN OPERACIONES DE COMPRAVENTA
INTERNACIONAL

1. Garantias bancarias: Concepto

2. Clasificacion atendiendo a su objeto:

3. Clasificacion atendiendo a la naturaleza de compromiso del garante:
4. Reglas Uniformes de la Camara de Comercio Internacional

UNIDAD DIDACTICA 8. UTILIZACION DEL COMERCIO ELECTRONICO EN LOS MEDIOS DE
COBRO Y PAGO

1. Legislacién sobre comercio electrénico
2. Tipos de pagosy cobros en internet
3. Sistemas de intercambio de datos en las operaciones internacionales

MODULO 7. LOGISTICA
UNIDAD DIDACTICA 1. ASPECTOS FUNDAMENTALES PARA LA LOGICA

1. El proceso logistico
2. El proceso del flujo seguin el tipo de produccion

www.euroinnova.do
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Eficiencia logistica para el trato al cliente
Integracion logistica en la organizacién
Los subsistemas del sistema logistico

El término cadena de demanda
Optimizacién de la operativa logistica
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UNIDAD DIDACTICA 2. EL ALMACEN

1. Elalmacén como elemento clave en el sistema logistico
2. Operaciones de almacén

3. Areas fundamentales en el almacén

4. Clases de almacén segun criterios

UNIDAD DIDACTICA 3. EL PROCESO DE APROVISIONAMIENTO

1. Estrategia de logistica de aprovisionamiento
2. Gestion y transporte de aprovisionamiento
3. Aprovisionamiento just in time y aprovisionamiento milk run

UNIDAD DIDACTICA 4. LA MERCANCIA EN OPERACIONES LOGISTICAS

1. Conceptualizacion de los embalajes
2. Tipos de envasados
3. Gestién de envasados para evitar el deterioro

UNIDAD DIDACTICA 5. PROCESO DE RECEPCION

1. Fases de la recepcién de la mercancia
2. Clasificaciény etiquetado de mercancias
3. Manipulacién de las mercancias

UNIDAD DIDACTICA 6. ORGANIZACION DEL ALMACEN

1. Funcionamiento del almacén

2. Asignacion de areas en el almacén

3. Clasificacion de paqueteria en el almacén

4. Almacenaje segun clasificaciéon de productos

UNIDAD DIDACTICA 7. ENVIO DE MERCANCIAS

1. El despacho de mercancias
2. Fases en la preparacién de mercancias
3. Lazona del muelle de carga

UNIDAD DIDACTICA 8. CARGA DE MERCANCIAS EN VEHICULO

1. El proceso de carga
2. Medios de carga de mercancia
3. Gestion en la carga del vehiculo
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4. Precintado de puertas del vehiculo

A

UNIDAD DIDACTICA 9. TAREAS DE MANTENIMIENTO DEL ALMACEN

1. Mantenimiento en almacén

2. Tipos de productos para desinfecciény limpieza

3. Acciones de limpieza y desinfeccién del almacén
4. Limpiezay desinfeccion de maquinaria y equipos

MODULO 8. TRIBUTACION Y FINANCIACION EN EL
COMERCIO INTERNACIONAL

UNIDAD DIDACTICA 1. EL IMPUESTO AL VALOR AGREGADO

Naturaleza del impuesto

Hecho imponible

Operaciones no sujetas y operaciones exentas
Lugar de realizacién del hecho imponible
Devengo del impuesto

Sujetos pasivos

Repercusion del impuesto

Base imponible

Tipos de Gravamen

Deducciéon del impuesto
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UNIDAD DIDACTICA 2. EL IVA EN LAS IMPORTACIONES Y EXPORTACIONES

1. Importaciones
2. Exportaciones

UNIDAD DIDACTICA 3. EL FENOMENO DE LA DOBLE IMPOSICION INTERNACIONAL

1. Origen de la doble imposicién internacional
2. Ladoble imposicién internacional
3. Eliminacién de la doble imposicion internacional

UNIDAD DIDACTICA 4. EL FLUJO DOCUMENTAL DEL COMERCIO EXTERIOR

1. Introduccién
2. ;De qué tipo de documentos estamos hablando?
3. Consejos practicos para la elaboracién de documentos de comercio exterior

UNIDAD DIDACTICA 5. MEDIOS DE PAGO INTERNACIONALES

1. Introduccién

2. Factores empresariales determinantes de la seleccién del medio de pago
3. Elcheque

4. Transferencias bancarias
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5. Orden de pago documentaria
6. Créditos documentarios
7. Remesa bancaria

UNIDAD DIDACTICA 6. FINANCIACION DE LAS VENTAS INTERNACIONALES

1. Mercado de divisas

2. Financiacién al Comercio Internacional
3. Moneda de financiacion

4. Cobertura del riesgo de cambio

UNIDAD DIDACTICA 7. FINANCIACION DE APOYO AL COMERCIO EXTERIOR

1. Ayudas oficiales a la exportacion
2. Impuestos que gravan el comercio exterior
3. Zonas con tratamiento Fiscal especial
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